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آکادمی مذاکره ایران . Negotiation Academy


آکادمی اصول و فنون مذاکره .


این آکادمی توسط اساتید برتر کشور و دست اندرکاران حرفه ای مذاکره تجاری در ایران با هدف رشد و توسعه ی این دانش به شکل کاربردی در ایران افتتاح شد


هدف از این آکادمی این است که دانشجویان، علاقه مندان، مدیران، فروشندگان و ... با ارسال جلسات مذاکره خود به این آکادمی نقاط ضعف خود را برطرف کرده و در صدد رفع ایراد ها و مشکلات جلسات مذاکره خود باشند و درضمن با تشکیل کلاس ها و کارگاه های حرفه ای در این زمینه به توسعه و بهبود مهارت های مذاکره کمک کنند


این آکادمی به دنبال تربیت مذاکره کنندگان حرفه ای و راهنمایی آنها به شرکت های مختلفی می باشد


در این آکادمی با تشکیل کلاس ها و کارگاه های مرتبط با متدها آموزشی روز دنیا با الگو برداری از کلاس های اصول و فنون مذاکره دانشگاه ها و مدرسه های کسب و کار معتبر دنیا مانند هاروارد، توکیو، سوئد و ... در صدد هستیم تا به شکل کاربردی و مهارتی این دانش را به علاقمندان انتقال دهیم

.
در این کلاس ها و کارگاه های آموزشی با بررسی مورد های مطالعاتی جلسات مذاکره حرفه ای در دنیا و ارایه آموزش ها به شکل کاربردی و مهارتی سعی در بهبود مهارت های مذاکره کنندگان هستیم

.
برای ارتباط با این آکادمی در تماس باشید

.
khooyeh@gmail.com
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معرفی مدیر عامل آکادمی اصول و فنون مذاکره - کلینیک اصول و فنون مذاکره- دپارتمان اصول و فنون مذاکره



علی خویه
مدرس دانشگاه، مشاور و مجری سیستم های مهندسی فروش و بازاریابی


ریاست انجمن مهندسی فروش ایران


مولف و مترجم 11 عنوان کتاب تخصصی، بیش از 16 سال تجربه اجرایی


اولین مترجم و مولف کتاب مهندسی فروش


مولف پرفروش ترین کتاب حوزه تبلیغات و بازاریابی


مولف چندین کتاب منبع و مرجع قابل تدریس در دانشگاه های سراسر کشور


مجری بیش از 200 پروژه مهندسی فروش بازاریابی تبلیغات وبرند در سطح کشور


مشاور، مدرس و مجری پروژه های مختلف مدیریتی، بازاریابی، فروش و برند بیش از 100 کارخانه بزرگ و کوچک در سطح کشور


عضو انجمن های ملی و بین المللی معتبر جهان در حوزه بازاریابی، برند تبلیغات و فروش


مشاور و مجری افزایش فروش بیش از صدها کارخانه و شرکت در ایران


راه اندازی و استقرار مهندسی فروش و دپارتمان بازاریابی و فروش در بیش از صدها شرکت در سراسر خاورمیانه


مشاور ارشد مدیران عامل مطرح کشور


مهمان و کارشناس برنامه های صداو سیما


دریافت جایزه ویژه از انجمن فروشندگان حرفه ای انگلستان


بنیانگذار آکادمی اصول و فنون مذاکره در ایران برای اولین بار


آموزش مذاکره اصول و فنون مذاکره اصول و فنون مذاکرات اثربخش تکنیک های مذاکره کارگاه و کلاس اصول موفقیت در مذاکره سمینارها و کارگاه ها ارتباط با مشتریان دوره های آموزشی اصول و فنون مذاکره در سخنرانی اصول و فنون مذاکره بازرگانی مذاکره کلاس مذاکره اصول وفنون مذاکره در فروش بازاریابی و مشتری مداری اصول مذاکره حرفه ای زبان بدن در مذاکرات همایش ها مذاکرات اثربخش آموزش فروش آموزش بازاریابی مذاکره موفق زبان بدن(Body Language) آموزش زبان بدن کارگاه آموزشی فنون مذاکره موفقیت در مذاکرات شیوه ی برخورد با مشتریان ارتباطات اثربخش ارتباطات در مذاکره 















دوره آموزش مذاکره تلفنی، فنون و تکنیک های مذاکره تلفنی

فروش حرفه ای 



دوره آموزش جامع کاربردی مدیریت فروش و فروش حرفه ای

دوره آموزش جامع کاربردی مدیریت فروش و فروش حرفه ای 



دوره های آزاد و MBA (مرکز آموزشهای کاربردی)

دوره آموزش فروش و بازاریابی 




    
        
            
        

        
        
    







بایگانی



	مهر ۱۴۰۲  (۱)
	فروردين ۱۴۰۲  (۳)
	ارديبهشت ۱۴۰۱  (۲)
	آبان ۱۴۰۰  (۲)
	ارديبهشت ۱۴۰۰  (۱)
	مرداد ۱۳۹۹  (۱)
	تیر ۱۳۹۹  (۳)
	فروردين ۱۳۹۹  (۵)
	دی ۱۳۹۷  (۱)
	تیر ۱۳۹۷  (۱)
	خرداد ۱۳۹۷  (۴)
	اسفند ۱۳۹۶  (۲)
	آبان ۱۳۹۶  (۲)
	شهریور ۱۳۹۶  (۳)
	مرداد ۱۳۹۶  (۱)
	تیر ۱۳۹۶  (۳)
	خرداد ۱۳۹۶  (۱۵)
	فروردين ۱۳۹۶  (۲)
	اسفند ۱۳۹۵  (۷)
	بهمن ۱۳۹۵  (۱)
	دی ۱۳۹۵  (۵)
	آذر ۱۳۹۵  (۱۰)
	آبان ۱۳۹۵  (۱)
	مهر ۱۳۹۵  (۱)
	شهریور ۱۳۹۵  (۹)
	مرداد ۱۳۹۵  (۲)
	تیر ۱۳۹۵  (۲)
	خرداد ۱۳۹۵  (۲)
	ارديبهشت ۱۳۹۵  (۲)
	فروردين ۱۳۹۵  (۱)
	اسفند ۱۳۹۴  (۱)
	بهمن ۱۳۹۴  (۶)
	دی ۱۳۹۴  (۲)
	آذر ۱۳۹۴  (۱)
	آبان ۱۳۹۴  (۱۲)
	مهر ۱۳۹۴  (۶)
	شهریور ۱۳۹۴  (۲)
	مرداد ۱۳۹۴  (۹)
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	دی ۱۳۹۳  (۵)
	آبان ۱۳۹۳  (۴)
	مرداد ۱۳۹۳  (۱۹)
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مفهوم تعارض چیست؟





	

مذاکره مؤثر چیست؟





	

رفتار اخلاقی چیست؟





	

آشنایی با مفاهیم بینادین فروش و مشتری مداری و مذاکره





	

سر فصل های  دوره آموزشی مهارت های حرفه ای ارتباطات اثربخش





	

دوره ی آموزشی بازاریابی مجازی و مذاکره مجازی  تلفنی در فضای مجازی





	

سرفصل های آموزشی اصول و فنون مذاکره در فروش مجازی





	

کلاس اصول و فنون مذاکره دکتر علی خویه برای دوره مدیریت کسب و کار برگزار گردید





	

انتخاب مدرس مذاکره آکادمی مذاکره ایران
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	آموزش مذاکره فنون و تکنیک های مذاکره موفق و اثربخش  (292)








پیوندها



	آموزش اصول و فنون مذاکره و زبان بدن دکتر علی خویه
	دوره های آموزشی اصول و فنون مذاکره
	کتاب های اصول و فنون مذاکره
	آکادمی مذاکره ایران مدرسه مذاکره ایران
	آموزش مذاکره حرفه ای تربیت مذاکره کننده حرفه ای
	دوره های آموزشی مدرسه مذاکره ایران آکادمی مذاکره ایران
	کتاب های اصول و فنون مذاکره دکتر علی خویه
	دوره های آموزش مذاکره مدرس مذاکره معلم مذاکره و زبان بدن
	افزایش فروش مدرس افزایش فروش
	دکتر علی خویه کیست
	صفحه اینستاگرام آکادمی مذاکره ایران
	کانال آموزش مذاکره، فن بیان و زبان بدن، آکادمی مذاکره ایران
	دکتر فروش مهندسی فروش آکادمی فروش مذاکره فروش
	مشاور بازاریابی مربی بازاریابی و فروش مشاور و کوچ فروش
	دکتر علی خویه مشاور و مدرس مذاکره بازاریابی فروش برند
	مطالب و مقالات مذاکره ، فن بیان و سخنوری
	آموزش وصول مطالبات و معوقات
	آکادمی مذاکره
	معلم مذاکره و زبان بدن
	کلینیک آموزش اصول و فنون مذاکره
	آکادمی اصول و فنون مذاکره
	آموزش فروش و بازاریابی موفق
	مشاوره بازاریابی
	وبسایت استاد علی خویه











طبقه بندی موضوعی





	
فنون مذاکره 
 (۱۷۴)

	
تکنیک های مذاکره 
 (۱۶۱)

	
مذاکرات اثربخش 
 (۱۳۲)

	
وصول مطالبات 
 (۱۰۱)

	
دوره های آموزشی مذاکره 
 (۱۱۶)

	
همایش ها و سمینارهای مذاکره 
 (۹۶)

	
کارگاه ها آموزشی 
 (۱۰۱)

	
کتاب های مذاکره 
 (۲۹)

	
آموزش مذاکره 
 (۲۰۰)

	
کلاس آموزش مذاکره 
 (۷۹)

	
آکادمی مذاکره ایران 
 (۶۱)

	
تدریس مذاکره 
 (۸۷)

	
مذاکره بازاریابی 
 (۱۳۹)

	
مذاکره تلفنی 
 (۳۸)

	
زبان بدن body language 
 (۴۲)

	
اشتباهات رایج در مذاکره 
 (۱۲)

	
بایدها و نبایدها ی مذاکره 
 (۲۰)

	
چانه زنی 
 (۱۲)

	
مذاکره تجاری و اقتصادی 
 (۱۱۴)

	
مدرس مذاکره 
 (۱۰)






برخی از شرکت ها و سازمان هایی که افتخار همکاری با آنها را داشتیم:



وزارت صنعت، معدن و تجارت


وزرت تعاون، کار و رفاه اجتماعی 


شرکت فولاد مبارکه اصفهان

شرکت فولاد خوزستان

شرکت ذوب آهن اصفهان

شهرداری تهران

سازمان بورس و اوراق بهادار

شرکت پارس خودرو

شرکت مهندسی مشاور مهاب قدس

بانک مرکزی

بانک ملت

بانک تجارت

بانک کشاورزی

بانک سپه

بانک پاسارگاد

بانک سرمایه

مؤسسه مالی و اعتباری عسکریه

مؤسسه مالی و اعتباری مهر

مؤسسه مالی و اعتباری ثامن الائمه

شرکت طرح و اندیشه بهساز ملت

شرکت توزیع دارو پخش

شرکت فراب

شرکت ناردیس

گروه شرکت های پارس آنلاین

شرکت مبین نت

شرکت رهنما

شرکت مدیا موتورز

شرکت افزار پرداز رمیس

شرکت حمل و نقل بین المللی سیرود شبکه

شرکت سبلان پارت

شرکت بهین مشاوران آتیه ساز مدیریت

مؤسسه پویشگران عرصه سوم








پربیننده ترین مطالب




	

دانلود کتاب اصول و فنون مذاکره فروش pdf تکنیک های و فنون مذاکره برای بازاریابی و فروش





	

10 روش برگزیده از پیتر دراکر برای تکنیک های مذاکره





	

زبان بدن در مذاکرات





	

اصول و فنون مذاکره تکنیک ها و تاکنیک ها





	

ابزار جهت وصول مطالبات





	

عوامل موثر در انجام یک مذاکره اثربخش





	

تکنیک ها ی مذاکره، بازاریابی و فروش تلفنی





	

دانلود کتاب زبان بدن - Body Language





	

آداب مذاکره





	

کتابهای مذاکره





	

آموزش مذاکره تلفنی، تکنیک های مذاکره ی تلفنی، فروش تلفنی، آموزش بازاریابی تلفنی





	

نکات کلیدی و مهم در مذاکره کردن





	

کتاب هایی برای یادگیری اصول مذاکره، زبان بدن و فن بیان و سخنوری





	

روش های مذاکرات بازاریابی





	

ویژگیهای مذاکره کننده موفق (نکات کلیدی)





	

دوره اصول و فنون مذاکرات اثربخش در نمایشگاه ها





	

ویدئو ها و فیلم های آموزشی مذاکره در کانال مذاکره Negotiation TV





	

دوره اصول فنون واستراتژِ های مذاکرات و مدیریت ارتباطات به زبان انگلیسی





	

اصول و فنون مذاکره





	

فنون مذاکره





	

اصول وفنون مذاکرات تجاری حرفه ای - اصول و فنون مذاکرات بازرگانی پیشرفته





	

همه چیز در مورد مذاکره





	

آموزش اصول و فنون مذاکره ، انواع مذاکره





	

نشستن بر روی صندلی (آموزش زبان بدن body language)





	

محتوای دوره اصول و فنون مذاکرات اثربخش





	

روانشناسی مذاکره روانشناسی فنون مذاکره روان شناسی ارتباط با مشتریان





	

دانلود کتاب گویندگی و فن بیان





	

صفات و ویژگیهای مذاکره کننده موفق





	

زبان بدن (مدل ایستادن، چشم ها، پاها)





	

زبان بدن در بازاریابی و افزاش فروش و جذب مشتریان بیشتر





	

روش های مذاکره (مدل مذاکره هرب کوهن)





	

دوره های تخصصی بازاریابی، فروش ، مدیریت ، برندینگ ، تبلیغات و خلاقیت





	

اصول و فنون مذاکره بازرگانی





	

مهمترین دوره ها و کارگاه های اصول و فنون مذاکره توسط استاد علی خویه





	

دوره آموزشی تخصصی آموزش زبان بدن body language





	

دانلود جزوه ی روش مذاکره  اصولی





	

ارتباط کلامی





	

نکات مدیریتی در مذاکره و تکنیک های سخنرانی
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تشکر عالی بود





	۲۴ مهر ۹۶، ۱۳:۱۷ - محمود

با تشکر از مطالب جالبتان  ایا دوره ...





	۱۵ فروردين ۹۶، ۱۱:۴۱ - هونام سنگ

با سلام و درود.ممنون از سایت خوب و ...
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سلام و عرض ادب  مطالبکاربردی و مثبتی بود  مازیار میر
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ممنونم. جالب و مفید بود





	۴ ارديبهشت ۹۵، ۰۸:۴۴ - محمدنبی

من می خواهم کتاب سید داود آقایی را دانلود کنم.
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